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SAMMANFATTNING

Safety Cabin ar ett aktionsforskningsprojekt, hittills omfattande tva etapper
och dar en tredje deletapp foljer till fullbordan. Forst da ar problemet Iost
med den nya I6sningen implementerad pa marknaden.

Etapp |, behovsundersokning och idéutveckling rapporterades i december
2005. Etapp | visade att det finns ett behov av tillgang till personlig skydds-
utrustning och materiel for halsa miljo och sakerhet (HMS) samlat intill

arbetsstallet. Projektet demonstrerar en vag till hur detta kan forverkligas.

Etapp 2 reell utveckling och test var genomford till sensommaren 2009.
Arbetet visar att tjansten att tillhandahalla utrustning for HMS samlat intill
arbetsstallet ar kommersiellt intressant och av rent ekonomiska skal lonsam
for inblandade parter. Platschefen far tid frigjord att driva produktionen. De
som verkar pa arbetsplasten far och upplever okad siakerhet. Anvandningen
av skydd okar da sadan anvandning ar direkt kopplat till tillgangligheten.

| en krissituation finns utrustning samlad pa en plats som alla kanner till.
Tillhandahallandet av tjansten och materialet beraknas kunna erbjudas
marknaden pa rent kommersiella villkor, Ionsamma for alla parter.

Konceptet har provats i tva versioner. En liten barbar SafetyBox for mindre
byggarbetsplaster och byggservice verksamhet samt en SafetyCabinet for
storre arbetsplatser. Bada versioner har utan undantag mottagits positivt
av byggnadsarbetare, platschefer, skyddsombud och skyddsingenjorer.
Synpunkter har funnits och konceptet har stegvis modifierats och
forbattrats. Det ar mojligt att spara en successivt alltmer positiv installning
till konceptet fran de grupper som testat Iosningarna.
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A. BAKGRUND & SYFTE

Bakgrunden till projektet var en idé att battre tillgangliggora skyddshjilpmedel pa
byggarbetsplatser. Tidigare forskning har visat att kunskap & information om och
tillganglighet till hjalpmedel har storsta betydelse for anvandande (se rapport fran
deletapp |). Inledande etapp av projektet rapporterades i december 2005.
Rapporten visade att det finns behov for ett nytt kommersiellt drivet system for
hantering av skyddshjilpmedel i byggmiljo. Framgangsfaktorer for ett sadant
system sammanfattades i begreppen; enhetlig standard, hog tillganglighet och
anpassad kommersiell service. Prototypen fran den inledande studien behovde
utvecklas vidare och "produktifieras” i samverkan med marknadens aktorer.
Dessutom bedomdes representanter for flera olika typer av ”byggare” behovas
for att specificera servicenivaer och bestyckning av respektive produkt och
anvandargrupp.

Syftet med detta arbete var att undersoka om det finns kommersiell grund att
utveckla ett system for hantering av skyddshjalpmedel i byggmiljo. Utveckla, testa
och utvardera konceptet fran forstudien i samverkan med aktorer pa
byggmarknaden. Prova och utviardera systemet i skarpt lage pa utvalda
byggarbetsplatser i vastra Gotaland. Avsikten var att systemet efter avslutad
insats kan goras kommersiellt tillgangligt.

B. METOD OCH MATERIAL

BI.

| syfte att verifiera kommersiell potential for projekt Safety Cabin engagerades
tva studenter vid Handelshogskolan i Goteborg, Hampus Nordstrom & Erik
Gardell. Dessa bada utférde en “Feasibilitystudie” for koncept Safety Cabin.
Studien i sin helhet ar redovisad under punkt H nedan.

Studien sammanfattar att:

Safety Cabin ar en kombination av en tjanst och en produkt. Tanken ar att kunna
erbjuda foretag att utbilda och gora sina medarbetare mer medvetna om
arbetsmiljo, halsa och sakerhet. Platschefen har idag det overgripande ansvaret
for dessa fragor och det ar i manga fall svart och tidskravande att se till att de
anstallda har tillfredsstillande information. SafetyCabin ska saledes utbilda och

certifiera personalen inom dessa omraden med syfte att skapa en sikrare
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arbetsplats och avlasta platschefens ansvar sa att denne kan fokusera mer pa de
produktionsinriktade bitarna. Man skall aven erbjuda att salja en SafetyBox som
skall innehalla personlig skyddsutrustning. Genom att licensiera antingen
byggvaruhandlare runt om i Sverige eller inleda ett samarbete med en
rikstickande serviceorganisation skall det finnas en depa dar produkterna i
SafetyBoxen kan fyllas pa. Storre foretag kan erbjudas en SafetyCabin, eller depa,

direkt pa arbetsplatsen.

Idag finns det ingen liknande tjanst pa marknaden men efter diverse intervjuer
har det kommit fram att det finns ett intresse och en potentiell marknad for
produkten. Kan man fa med sig ett storre byggforetag saisom NCC som kan
komma att krava att dess anstallda och underleverantorer ar certifierade inom
sakerhet, miljo och halsa sa oppnas marknaden upp till att innefatta en stor del av
den svenska byggarbetskraften. Det finns idag totalt sett ca 67 500 foretag
verksamma inom byggbranschen i Sverige. Dessa siffror innefattar aven
elektriker, rormokare o dyl. 40 000 av dessa foretag har inga anstallda och
behover siledes ett incitament for att skaffa certifikatet. Den totala marknaden
har vi uppskattat till mellan 180 och 240 miljoner men vi tror att var potentiella

marknad slutar pa ca 80 miljoner SEK.

Under dessa forutsattningar tror vi att produkten har stor potential att lyckas

och vill darfor ge omdomet GO!

B2.

Huvudsyftet med aktuell studie var att "utveckla, testa och utvardera konceptet
fran forstudien i samverkan med aktorer pa byggmarknaden. Prova och utvardera
systemet i skapt lage pa utvalda byggarbetsplatser i viastra Gotaland.”

Tva koncept har provats och utvirderats. SafetyBox och SafetyCabinet. Det
senare en utvecklad modell for storre byggarbetsplatser. Det praktiska ansvaret
for design av bada koncept ar utfort av Alf Claesson, ACC. | inledande studie

hade en prototyp forfardigats i syfte att visualisera koncept SafetyBox.

Aktuellt uppdrag var att framstalla prototyper for utvardering i skarpt lage.



Rapport 11903 Safety Cabin - etapp 2

For andamalet valdes en pa marknaden etablerad box som anvinds for flera olika
andamal. Fordelen med detta ar att boxarna blir avsevart billigare och att
utvecklingskostnaden blir lag. Endast inredning, firg och markning behover
komplettera en befintlig produkt. SafetyBox ar avsedd framst for byggservice -

verksamheter.

SafetyCabinet ar utformad av Alf Claesson. “Cabinen” saknar motsvarighet pa
marknaden och ar utformad speciellt for att passa ”Safety Cabin” konceptet.
Cabinet innehaller den utrustning for skydd och sakerhet som skall finnas pa en
stor arbetsplats. Cabinet ar relativt tung i sig sjalv och fylld viager den sa mycket
att den inte ar stold- begarlig. Cabinet ar utformad som en knappt manshog vagn
med tva hjul och stodbenbage. Den kan koras som en skottkarra eller lyftas av
kran i lyftoglor pa ovansidan. Cabinet ar avsedd anslutas till en stromkalla.
Cabinet har belysning som gor den vil synlig samt ett uppvarmt skap for
ogondusch. Skyltar visar vad som finns i skapet. Pa insidan finns detaljerad

innehallsforteckning samt anvisningar for de utrustningar som finns i skapet.

For test av SafetyBox anvandes en vanligt forekommande standardlada som ar
byggbar och finns i flertal storlekar. Ladan har forsetts med inredning utformad
for aktuella produkter ingaende i konceptet for byggserviceverksamheten.
Verktyget for ladorna ags av ett foretaget Tanor. Ladorna anvands bl.a. av Festo
& Berner. | koncept SafetyBox har utformats saval enkla som dubbla lador, med

innehall anpassat for en respektive tva personer.

Innehallet i SafetyBox for en person var:

| st. horselskydd, | st. halvmask, |5 maskrengoringsservetter, skyddsglasogon, |
st. P3 filter monterat i halvmasken, | st. kombinationsfilter ABEK 297, 2 st.
forpackningar vinylhandskar, 2 pkt horselpropp gul EAR 5-pack, | st. 6gonskolj
for balteshallare, | st. 6gonskolj med balteshallare, | st. Snogg allforband Im X
10 cm, | st. Snogg fingerforband, | st. mun till munduk, 10 st. sartvitt, | st.
elastoquick haftband, | st. forp. Tygplaster, | st. burnshield gelé, | st. burnshield
[0x10 cm brannskadeduk, | st. forpackning suturtape, | st. sax, | st. pincett, | st.
anvisning hjart-lungraddning samt en flaska slackspray.
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Safety Box for tva personer innehdll:

1st brandslackspray, 2 st. horselskydd, 2 st. halvmask, 15
maskrengoringsservetter, 2 st. skyddsglasdgon, 2st P3 filter monterat i halvmask,
1 st. kombinationsfilter, 2 forpackningar vinylhandskar, 4 paket horselpropp, 2
st. 6gonskolj for balteshallare, 2 st. 6gonskdlj med balteshallare, 1 st. snogg
allférband, 1 st. snogg fingerférband, 1 st. mun till mun duk, 10 st. sartvatt, 1 st.
elastoquick haftband, 1 st. forpackning tygplaster, 1 st. burnshield gelé, 1 st.
burnshield brannskadeduk, 1 st. forpackning suturtejp, 1 st. sax, 1 st. pincett, 1
st. anvisning hjart-lungraddning

Antalet boxar som testats var sju stycken. Skanska har tva, en enkel och en
dubbel. NCC har fem stycken, fyra enkla och en dubbel. De har varit i bruk upp
till ett ars tid.

Safety Cabinet har testats pa NCC storbygge pa Lindholmspiren i Géteborg under
ett par manader. Tva exemplar av Cabinen har tillverkats och kdpts av NCC. De
var utrustade med: brandfilt, evac bar, burnshield 10XI0 4.0, burnshield gelé,
universalsax, kirurgtejp, 4 st. suturtejp, elastisk binda, elastisk binda, pocketmask,
sterila kompresser, virmeskap med tre st. 6gondusch, 2 st. pulverbrandslickare,
ett storpack (250 par) horselproppar, 2 st. brand gel, 2 st. brannskadeduk, en
instruktion forsta hjalpen. En handhallen och en fast spegel. Automat med
sjalvhaftande tryckforband och en automat med sjalvhaftande fingerforband.

C. GENOMFORANDE

Boxar och Cabinet har testats pa Skanskas & NCCs arbetsplatser i Vastra
Gotaland efter inledande diskussioner med anvandarna avseende utformning och
innehall. Prototyper i flera versioner har utvecklats under projekttiden.

Moten har hallits pa byggarbetsplatserna och skyddsingenjorerna har
kontinuerligt foljt upp testerna. Safety Cabinet har testats under kortare tid.

Synpunkter pa boxar och dessas bestyckning har framkommit pa moéten med
projektarbetsgrupp och referensgrupp. Modifieringar har vidtagits. Forst och
framst har sadan personlig skyddsutrustning som alla har fatt utga. Hit hor hjalm
och horselkapor mm. Allférband har anvints flitigt likasa horselproppar som i
vissa fall fatt ersitta horselkapor. Ogonskydd har anvints i mindre utstrackning.
Halvmask vill de flesta undvika da den tar tid och ar obekvim att anvinda.
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Synpunkter har framforts pa storleken pa Safety Box. Den ir for stor for sitt
innehall. Kan krympas eller fyllas battre. Eluttag ar positivt att ha for att ladda
telefon. Garna byte av halvmask till annat filter. Mindre och lattare.
Spraybrandslackare ar intressant ha med i ladan. | Safety Box skall finnas
skyddsglasdgon. | Safety Cabinet behdvs det inte da hjalm med visir ar
obligatoriskt pa storbyggen. Brandfilt eller chockfilt i aluminium kan vara bra! De
boxar som ar ute har varit med hela tiden och anvants efter behov. Speciellt
ogondusch, horselproppar och plaster gar at. Erfarenheten ar bra och boxen ar
popular. Ladan ar latt att ha med ut. Safety Box ar positivt bland gubbarna.
Brandslackaren i sprayform ser man positivt pa och den bor testas av var och en
sa att man vet hur den anvands och hur effektiv den ar.

Antalet personer som testat Safety Box var pa Skanska, fem man och pa NCC
femton man. Fyra platschefer, tre skyddsombud, tva skyddsingenjorer och dryga
tiotalet byggnadsarbetare.

Antalet personer som testat eller direkt gett synpunkter pa Safety Cabinet var
ungefar lika manga. Cabinen ar inte personlig utan har provats pa ett stort bygge
dar alla haft tillgang till utrustningen. Endast ett tiotal personer har tillfragats och
gett synpunkter.

Kostnaderna for prototyperna har varit relativt hoga da dessa ar handtillverkade
i fatal exemplar. Stalskapen till Safety Cabinet har t.ex. kostat 22 900 kr/st. Fullt
utrustade 37 |50 kr/st. For en s.k. O-serie sjunker priset till ca 23 000 kr fullt
utrustade. For en serie om 50 enheter beraknas priset till ca 17 000 kr fullt
utrustade. Skapdelen med belysning, eluttag, lasbara luckor och uppvarmd
isolerad del for ogondusch beraknas till 19 400 i O-serien och till 14 800 i en
serie om femtio enheter. Komplett innehall i Cabinen beriknas till 3 800 kr i
nollserie och till 2 400 i en serie om femtio enheter. | en stor serie beraknas
priset for en fullt utrustad Cabin till ungefar 10 tkr.

Safety Box ladan kostar ett par hundra kronor. Prototyperna har handlackerats
och forsetts med hantverksmassigt tillverkad inredning. Kostnaden har darmed
stigit till ca | 000 kr och kostnaden for innehallet till ungefir samma belopp. | en
serietillverkning kan fullt utrustade Safety Boxar beraknas kosta under | tkr
styck.
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Bild 1. Safety Box
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Bild 3. SafetyBox flera lador kopplade i varandra.
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Bild 4. SafetyCabinet vid trapphuset Lindholmspiren Goteborg.

Bild 5. SafetyCabinet pa taket Lindholmspiren Goteborg.
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D. PROJEKTORGANISATION
Ett flertal grupper har bidragit till detta projekt.

Projektledare har varit Bo Hedén, NCC

Kristoffer Karlsson, Skanska skyddsingenjor Vastra Gotaland
Ulrika Doleitis, Skanska Skyddsingenjor

Mikael Nielsen, Peab Skyddsingenjor PEAB

Leif Wall, Byggnads ombudsman arbetsmiljo

Alf Claesson, ACC

Anders Evensson, Wermlands Golvavjamning

Mikael Hellsten, MHAB

| projektmoten och praktiska prov pa arbetsplatser har deltagit:

Jan Lanneld, NCC Platschef Lindholmspiren
Hans Ortengren NCC,
Anders Hult NCC,

Urban Forsberg, NCC
Hakan Olsson, NCC

Goran Cederhok, NCC

UIf Levinsson, NCC
Lennart Karlsson, Skanska
Hans Johansson, Skanska
Harmat Thorell, Skanska
Mats Danielsson, Skanska

E. RESULTAT

Utvardering av praktiska prov med SafetyBox & SafetyCabinet visar att
produkterna utan undantag uppfattas positivt saval av arbetstagare som av
byggledning. Ingen enda person har dnnu patriffats som varit negativ till idén
med att samla all skyddsutrustning och gora den mer tillganglig. Alla intervjuade i
samtliga grupper av byggnadsarbetare, platschefer, skyddsombud och skydds-
ingenjorer har varit positiva till och adopterat idén. Resultaten fran tester och
intervjuer har varit synpunkter pa vilket innehall som skall finnas i lador & Cabin.
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Det ar naturligt att det har finns olika dnskemal i grupperna. Alla har inte samma
behov och det finns favoritprodukter.

De fem intervjuade pa Skanska har alla varit positiva och haft foljande tankar om
innehall och kostnader:

Lddan bér anpassas for tvd personer, dvs. ett extra andningsskydd sa man har en

Egen mask. Vi arbetar i regel tva och tvd. Fler filter da dessa snabbt

forbrukas. Horselkapor kan tas bort for att skapa plats, dessa ingdr i den obligatoriska
skyddsutrustningen som man har med sig. | Iddan finns dven 6ronproppar, borde rdcka.
Mer forbrukningsmaterial. Plaster pd metervara for att klippa till egen storlek.
Informationen mer synlig. Checklista rod/gull/gron (Kris) bor vara med. Boxsystem bra,
ger en bra overblick till skillnad frdn en "sdkerhetsvdska" ddr allt ligger huller om buller.
Boxen gdr att koppla ihop med befintligt system. El-kontakter bra. Ladan kan forses
med ett fritt utrymme for egen utrustning, ex mobilladdare. Lddan saknar "folie for
utveckling". Mycket av innehdllet finns redan ute pd vdra arbetsplatser, finns nog lika
madnga projekt som det finns varianter. For att det skall fungera fdr det inte kdnnas att
det blir en extra sak att bdra pd. Vi kan nog kdnna att boxen har varit lite onédig pd
projektet som antagligen varit for stort. For mindre

foretagare som kanske bara bygger en villa t gdngen upplever nog detta helt
annorlunda. En annan viktig aspekt dr priset, far absolut inte bli for dyrt.

De synpunkter pa forbittringar som framforts har under projektets gang
atgardats.

Pa NCC har enligt avsnitt C ovan ett femtontal personer aktivt tagit del i
anvandning, test och samtal om utveckling av konceptet. Inte heller pa NCC har
nagon kritisk rost mot konceptet. P4 NCC har innehallet i Safety Box anants
enligt foljande: Snogg Allforband har anvints flitigt likasa horselproppar som i
vissa fall fitt ersitta horselkipor. Ogonskydd har anvints i mindre utstrickning.
Halvmask vill de flesta undvika da den tar tid och ar obekvam att anvanda.
Synpunkter har framforts pa storleken pa Safety Box. Den ar for stor for sitt
innehall. Kan krympas eller fyllas battre. Eluttag ar positivt att ha for att ladda
telefon. Garna byte av halvmask till annat filter. Mindre och lattare.
Spraybrandslickare ar intressant ha med i ladan. | Safety Box skall finnas
skyddsglasdgon. | Safety Cabinet behdvs det inte da hjalm med visir ar
obligatoriskt pa storbyggen. Brandfilt eller chockfilt i aluminium kan vara bra!
Lampligt ersitta horselkdpor med proppar eller alternativ. Onskemalen om
framforda modifieringar har atgirdats.

SafetyCabinet har varit i bruk relativt kort tid och har uppfattas mycket positivt.
Overgripande omdome ar att det upplevs "Fint att ha HMS material och forsta
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hjdlpen samlat.” Flera synpunkter har inkommit pa hur SafetyCabinet kan
utvecklas. Det finns dnskemal om mindre yttermatt, for littare mandvrering.
Samtidigt finns fordelar med storlek och tyngd. Cabinen star kvar, vilter inte i
vinden och ar mindre attraktiv att stjala eller flytta undan om den skulle upplevas
sta i vigen. Meningen ar att den skall sta pa en plats kiand for alla pa bygget. Det
har framkommit dnskemal om komplettering med spegel (viktigt i samband med
ogondusch och annan skada), alternativ placering av handtag, bredare hjul och
grovre for mjuka underlag. Lyftanvisningar, fullstandig utrustningslista och en
stickkontakt i annan firg markerad med SafetyCabinet sa att den inte oavsiktligt
stangs av under t.ex. helger. Anvandarna av SafetyBox & SafetyCabinet har
intervjuats i samband med projektmoten, referensgruppsmoten och fore
avslutande referensgruppsmote den | | september 2009. Insamling av synpunkter
och utvardering har skett i samband med moten dar erfarenheter och
synpunkter vaxlasts mellan deltagare ur alla kategorier. Plastchefer,
skyddsombud, lagbasar och byggnadsarbetare av olika kategorier. Resultatet ar
entydigt positivt. En presentation i diagram eller tabellform fortydligar inte
resultatet.

F. SLUTSATS

Att ha speciella lador eller skap for HMS (Halsa Miljo & Sakerhet) -utrustning och
forsta hjalpen har uppfattas mycket positivt. | varje krislage anses struktur,
ordning och reda viktigt. Man slipper da leta och jaga runt efter saker i container
dar allt mojligt annat kan sta i vagen och dar olika utrustning forvaras pa olika
stallen. Att SafetyCabinet star pa kind plats och syns utgor en trygghet och
underlattar utnyttjande av utrustningen med snabb access i krisligen. Bada
utrustningarna SafetyBox & SafetyCabinet har som syfte att underlatta
anvandning av utrustning for att forebygga skada och i handelse av skada
underlatta omhandertagande och hjalp.

Att skydds- och HMS utrustning finns samlad, utmarkt, tillganglig och alltid
kompletterad innebar en avlastning for plastchefen och en trygghet for alla pa
arbetsplatsen. Konceptet ar kommersiellt intressant for anvandarna som tjanar
pa att kdpa en sadan service fran professionell organisation. Man slipper da skota
det sjalv vilket sillan blir bra da man har en annan verksamhet till vilken man
agnar sin professionella uppmarksamhet.
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G. FORSLAG TILL FORTSATT ARBETE

Aterstar att finna och designa hur tjansten skall utformas for marknaden.
Konceptet kan vara intressant ocksa for andra branscher, stora industrier,
faltarbetare inom alla maojliga branscher, skog, el, tele mfl.

Om ett koncept utformas speciellt for byggsektorn kan det framsta som viktigt
att ha ett helhetsgrepp pa marknaden, sa att marknaden blir tillrackligt stor for
att kunna erbjuda laga priser. Ett tinkbart scenario ar att bade Boxar och
Cabinet kan hyras. En Franchise |6sning kan vara ett alternativ. Den ger manga
sma lokala aktorer mojlighet att tillhandahalla tjansten inom angivna ramar.
Under 2008 togs kontakt med en av landets storsta rikstackande byggvaru-
leverantorer. Motet resulterade litet visat intresse fran aktuell organisation.
Marknadsmojligheterna bedoms dock som langt fran uttomda. Bl.a. finns de stora
uthyrningsforetagen, ovriga byggvaruleverantorer, samt foretagen som idag
tillhandahaller HMS- utrustning i olika typer av forpackningar for arbetsplatser.

Det bedoms vara av utomordentlig vikt att koncepten utformade under projekt
Safety Cabin inte stannar vid en rapport. Speciellt inte som det finns en uppenbar
kommersiell nytta vid sidan om den centrala att bidra till okad halsa och
sakerhet. Den centrala nyttan har i sig ocksa en kommersiell sida. Bedomningen
ar att alla parter kan tjana pa att systemet infors. Det ar till nytta for
byggindustrin, for de som visats pa bygget och for den part som tillhandahaller
tjansten. Sist men inte minst tjanar foretag som tillverkar och saljer produkter
for HMS pa att konceptet forverkligas i stor skala.

H. BILAGA |. Feasibilitystudie Safety Cabin
Hampus Nordstrom & Erik Gardell
HANDELSHOGSKOLAN | GOTEBORG

Entreprenorskap, 40 p
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Sammanfattning

SafetyCabin ar en kombination av en tjanst och en produkt. Tanken ar att kunna erbjuda
foretag att utbilda och gora sina medarbetare mer medvetna om arbetsmiljo, halsa och
sakerhet. Platschefen har idag det overgripande ansvaret for dessa fragor och det ar i manga
fall svart och tidskravande att se till att de anstallda har tillfredsstallande information.
SafetyCabin ska saledes utbilda och certifiera personalen inom dessa omraden med syfte att
skapa en sakrare arbetsplats och avlasta platschefens ansvar sa att denne kan fokusera mer
pa de produktionsinriktade bitarna. Man skall aven erbjuda att silja en SafetyBox som skall
innehalla personlig skyddsutrustning. Genom att licensiera antingen byggvaruhandlare runt
om i Sverige eller inleda ett samarbete med en rikstackande serviceorganisation skall det
finnas en depa dar produkterna i SafetyBoxen kan fyllas pa. Storre foretag kan erbjudas en

SafetyCabin, eller depa, direkt pa arbetsplatsen.

Idag finns det ingen liknande tjanst pa marknaden men efter diverse intervjuer har det
kommit fram att det finns ett intresse och en potentiell marknad for produkten. Kan man fa
med sig ett storre byggforetag sisom NCC som kan komma att krava att dess anstallda och
underleverantorer ar certifierade inom sikerhet, miljé och hilsa sa dppnas marknaden upp
till att innefatta en stor del av den svenska byggarbetskraften. Det finns idag totalt sett ca
67 500 foretag verksamma inom byggbranschen i Sverige. Dessa siffror innefattar aven
elektriker, rormokare o dyl. 40 000 av dessa foretag har inga anstillda och behdver saledes
ett incitament for att skaffa certifikatet. Den totala marknaden har vi uppskattat till mellan

180 och 240 miljoner men vi tror att var potentiella marknad slutar pa ca 80 miljoner SEK.

Under dessa forutsattningar tror vi att produkten har stor potential att lyckas och vill darfor

ge omdomet GO!
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|. Bakgrund

I.1. Historik, personliga forutsdttningar

Mikael Hellsten ar kontaktperson for idén SafetyCabin. Mikael genomforde 2005, tillsammans
med Roland Andersson, Alf Claesson och Anders Evensson en studie om arbetsmiljo och
sakerhetsfragor i byggbranschen, under sponsring fran Svenska Byggbranschens
Utvecklingsfond, harefter SBUF, pa diverse sma och stora byggarbetsplatser i
Goteborgsomradet. Man kom fram till att det finns en onskan om en tjanst som kan

underlitta platschefens ataganden pa arbetsplatsen.

2. Affarsidé

Affarsidén ar att tillhandahalla totalldsningar inom omradet siakerhet och arbetsmiljofragor pa
fraimst byggarbetsplatser. Man har som grundtanke att tillverka ett skap och lada dar diverse
produkter inom arbetsmiljo, halsa och sikerhet skall forvaras. Produkterna ar av sadan
karaktir som andningsfilter, horselkapor, skyddshjialmar el dyl. Man vill vidare erbjuda
utbildning och certifiering inom sakerhet, miljo och halsa som ett komplement till
skapet/ladan eller en fristaende tjanst. Man vill ocksa lagga ut forsiljningen och
tillhandahallningen av produkterna samt utbildningen pa franchisetagare, antingen
travarufirmor som i sin tur har blivit licensierade av SafetyCabin eller genom en rikstackande
befintlig organisation. Tjansten kommer att erbjudas i olika nivaer beroende pa storlek och
behov pa en arbetsplats. For sma byggforetag ska det erbjudas en minimitjanst dar det
grundlaggande sakerhetskravet uppfylls. For stora foretag och arbetsplatser skall produkten

anpassas efter kundens behov och onskemal.

Det finns ocksa en tanke att man kan skapa ett sa kallat certifikat. Dvs. ”SafetyCabin
certifierad” som varje medarbetare erhaller efter en grundliaggande kurs. Eftersom manga

foretag idag inte har nagra anstillda utan blir inhyrda av olika foretag sa kan ett sadant
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certifikat fungera som ett forsaljningsargument. NCC har varit positivt installda till detta satt
att tinka och kan man fa en sadan aktor att krava av sina underleverantorer att de ska vara
certifierade av "SafetyCabin” sa okar potentialen i projektet rejilt. Platschefen ar idag
ansvarig for att alla som kommer in pa en byggarbetsplats har tillricklig information om
sakerhet, arbetsmiljo och halsa. Genom att krava att all personal anvander sig av
”SafetyCabin” programmet kommer detta innebara ett minskat ansvar for platschefen som i

sin tur kan fokusera mer pa de produktionsinriktade bitarna pa arbetsplatsen.

2.1. Affdrsmodell — hur ska vi tjgna pengar?

Byggmarknaden i Sverige ar vildigt stor i forhallande till BNP. Enligt Sveriges Byggindustrier
uppgick investeringarna till ca 170 miljarder SEK 2004 och har okat sedan dess, vilket under
ett ar skapar valdigt manga byggarbetsplatser, vigarbetsplatser eller liknande. Pa manga av
dessa arbetsplatser ar sikerhet och arbetsmiljo av allt for dalig standard. Detta innebar att
man bor kunna erbjuda foretag en totallosning for att dels i forebyggande syfte utbilda
personal och ledning hur man undviker olyckor, samt att utbilda personalen pa
tillvagagangssattet i de fall da olyckorna ar framme. Man bor ocksa erbjuda foretagen de
verktyg som behovs for att forebygga olyckor (utbildningar och information om

verktygshantering).

SafetyCabin kommer att dels silja skapen och ladan dar div. produkter som ror sakerhet och
arbetsmiljo kommer att inga. Skapen kommer att fyllas pa (antingen genom totalentreprenad
eller sjilvservice beroende pa service niva) med produkter som SafetyCabin kommer att ta
provision pa. Man kommer vidare att utbilda franchisetagare och licensiera dessa inom
sikerhet och arbetsmiljéfragor, som i sin tur kan vidareutbilda personal och ledning hos
slutkonsumenten. Vidareutbildningar, en arlig franchisekostnad for varje franchisetagare samt

provision pa produkterna i "skapet” skall generera intakter.
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3. Produktbeskrivning

3.1. Idéhéjd (unicitet)

Tanken bakom SafetyCabin ar till viss del ny och till viss del gammal. Man kommer att
erbjuda en tjanst med bakomliggande produkter. Produkterna finns redan pa marknaden och
regler for arbetsmiljo och sakerhet staller minimikravet. Utbildningar inom sakerhet och
arbetsmiljo samt personlig skyddsutrustning erbjuds redan pa marknaden vilket innebar att
det ar skapet med tillhérande produkter tillsammans med utbildning och certifiering som gor
tjansten unik. Med en vildigt varierande kvalitet pa sikerhet och arbetsmiljo pa arbetsplatser
blir tjansten lockande for foretag att investera i. Man kan aven utveckla idén till att passa

andra branscher.

3.1.1  Kundnytta

Kundnyttan kan delas upp i tva aspekter. Tjansten innebar att minimikravet pa sikerhet och
arbetsmiljo uppfylls vid alla tillfillen och personalen far utbildning i samma fragor vilket kan
skapa en trygghet for bade platschefer och personal. Platschefen, som ar slutgiltigt ansvarig
for fragor som ror sikerhet, kan fokusera sin uppmarksamhet pa att driva byggprojektet
vidare och pa det sattet skapa en mer effektiv arbetsplats. Skapet med den personliga
skyddsutrustningen kommer att innebara att produkterna alltid finns tillgangliga nar de
behdvs istillet for att behdva bestillas och fa leverans dagen efter. Detta kommer att

innebara en mer effektiv arbetsplats med farre flaskhalsar.

3.2. Kommersiell potential

Med tanke pa att sikerheten pa byggarbetsplatser i Sverige ar av mycket varierande karaktar
sa anser vi att man genom att erbjuda en tjanst som tar upp och hanterar dessa fragor kan
skapa sakrare arbetsplatser. NCC har visat ett stort intresse for en sadan tjanst och har
ocksa fungerat som bollplank och radgivare i studien som Mikael Hellsten genomférde 2005.
SBUF har visat stort intresse och ir, enligt uppdragsgivare, intresserade av att ga in med

kapital i projektet (med viss reservation for hur bolaget kommer att utformas).
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3.3. Applikationsomrdden

SafetyCabin har applikationsomradet arbetsplatser for fysisk miljo, i forsta hand
byggarbetsplatser. Man kan erbjuda olika servicenivaer och utbildningar. For stora foretag
kan en skraddarsydd tjanst erbjudas dir innehallet varierar efter arbetsplatsens storlek, antal
byggarbetare och eventuella dnskemal och behov. Fr mindre foretag med farre anstillda
kan det vara aktuellt med en liten "box” som fylls pa vid behov. | ett sadant fall bor man

fokusera pa utbildning inom siakerhet och arbetsmiljo for att tjana pengar.

4. Affarslandskap

4.]. Potentiell marknad

Den potentiella marknaden ar bland annat byggvaruhus som skall fungera som leverantor av
safetycabin tillhorande produkter samt tjanster i form av utbildning. | vissa fall, kan
SafetyCabin skriva avtal direkt med byggforetagen och kommer da att leverera produkterna
och tjansterna utan mellanhander. Detta galler framst stora arbetsplatser dar eventuell
byggvarufirma kan fa svart att uppfylla sina ataganden. Detta kraver dock vidare undersokning
av mojligheter till genomforande samt distribution. Det finns ocksa en mojlighet att fungera
som samordningsansvarig pa arbetsplatsen vilket dels omfattar sakerhetsfragor pa
arbetsplatsen men ocksa vid pa och avlastning av material. Hir kommer byggvaruhusen in i
bilden med spetskompetens inom distribution. Genom att avlasta ansvaret fran platschefen
okar den potentiella marknaden markant. ldag finns det ca 67 500 foretag verksamma inom
byggbranschen i Sverige och ca 40 000 av dessa har ingen anstalld och ca I8 000 av dessa har
en till fyra anstillda enligt statistik fran Statistiska Centralbyran. Det innebar att en stor del
av marknaden innefattar sma foretag som inte alltid har behov eller 6nskemal om en
totallosning av sakerhet och arbetsmiljo. For dessa foretag bor en mindre ”box” erbjudas,
tillsammans med ett certifikat, som egentligen inte innehaller annat an den absolut
nodvandigaste skyddsutrustningen. Det ska dock sagas att den personliga skyddsutrustningen
i ett litet foretag oftast foljer arbetaren och det ar inte sakert att denne ar intresserad eller

har ett behov av att andra sina rutiner. Dessa mindre byggforetag ar ofta inhyrda av storre
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foretag. Kan man knyta ett stort foretag till sig som kraver av de som ska arbeta pa
arbetsplatsen innehar “SafetyCabin” certifikatet sa oppnas marknaden upp betydligt dven
inom segmentet byggforetag utan anstallda. Man bor dock inte avgransa sig till enbart
byggforetag. | ovan namnda foretag inom byggbranschen ingar aven elektriker, rormokare,
stillningsbyggare eller kakelsittare, vilka ocksa ar intressanta att vanda sig till da aven dessa
jobbar med riskfyllda arbetsuppgifter. Att uppskatta marknaden i pengar ar valdigt mycket
svarare. Det finns ingen statistik pa hur mycket skyddsutrustning som gar at varje ar och det
gar heller inte att titta pa nagon tillverkares siffror for det finns sa manga, bade nationella och
internationella. Utbildningar erbjuds av en del foretag och organisationer men en utbildning
som samlar all nédvandig information pa ett och samma stille finns inte. Vi vill dock géra en
svag uppskattning att ca 20 000 foretag kan vara intresserade av att fa en tillfredstallande
utbildning inom sakerhet, miljo och halsa under forutsattning att det finns ett incitament for
dem att gora det. Detta incitament bor vara de stora firmorna i form av att dessa kraver
certifierad arbetskraft. Vidare har dessa foretag med mellan 5 000 och 10 000 anstallda. Kan
man fa dessa foretag att utbilda sina anstallda sa kan det handla om 30 000 till 40 000
manniskor ytterligare. Att erbjuda certifieringar av dessa for mellan 1500 - 2000 kr st. i
utbildningsklasser om 10-15 personer sa finns det potentiell marknad om ca 50 - 80 miljoner

kr. Detta innefattar enbart utbildning inkl certifiering och inte Safety boxen.

Mojligheten bor undersokas huruvida SafetyCabin, med tillhorande produkter, kan anpassas
till andra branscher som t ex fraktbranschen som ofta ar associerade med risker vid lastning
och lossning, eller sjukvarden som ocksa innebar tungt arbete dar de anstillda inte alltid har
tillfredstallande kunskap eller utbildning. Detsamma giller pa arbetsplatser dar produkterna

lossas, t ex byggvaruhus eller liknande som hanterar stora och tunga produkter.

4.1.1 Totala marknaden

Enligt SCB finns det totalt sett ca 67 500 verksamma foretag inom byggbranschen i Sverige.
Ca 40 000 av dessa ar foretag utan nagon anstilld. Dessa foretag jobbar ofta pa manga sma
arbetsplatser under aret och har darfor inte samma behov av en ”Safety box” som ett
foretag med flera anstallda har. Som ensam foretagare foljer oftast den personliga

sakerhetsutrustningen med personen och foretagaren har saledes inget behov av en box. Det
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skall dock sagas att en del av dessa foretag hyr in personal vid eventuella storre jobb, vilket
innebar att man inte kan rakna bort alla 40 000 foretag. De resterande 27 000 foretagen har
ett ansvar for sina anstallda och en ”Safety box” alternativt ”Safety cabin” kan vara intressant.
Ju storre foretagen ar desto svarare ar det att ha kontroll dver att alla har tillgang till
tillracklig personlig skyddsutrustning samt utbildning och kunskap om sakerhet och
arbetsmiljo. Vi har undersokt andra foretag inom utbildningsbranschen och priserna per
person verkar hamna pa mellan 1500 — 2000 kr per person, beroende pa hur manga som ska
utbildas. Hela marknaden bestar av ca 120 000 byggarbetare vilket innebar en total marknad

pa ca 180 — 240 miljoner kr inom bara utbildningsbiten.

4.2. Potentiella leverantorer/producenter

Potentiella leverantorer kan delas upp i tva grupper. Dels leverantorerna av produkterna
som SafetyCabin skall innehalla, vilka maste undersokas vidare (flera olika leverantorer), och
dels leverantoren av SafetyCabin till slutkund vilka kommer att bli byggvaruhandlare runt om
i landet alternativt en rikstackande organisation. Dessa kommer att fungera som
franchisetagare och dirigenom utbildas i sakerhet och miljofragor samt produktkunskap om
produkterna. Producenterna av sjilva kabinen bor undersokas for att erhalla ett sa

kvalitetsekonomiskt (ratt kvalitet till ratt pris) alternativ som mojligt.

4.3. Patent

Patent finns inte i dagslaget. Skapet kommer rimligtvis att patenteras men da SafetyCabin

kommer att leverera en tjinst kan detta bli svart att upphovsrattsskydda.

5  Omvarldsanalys

5.1 SWOT-analys
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Styrkor: | dagslaget finns ingen produkt som overensstammer med SafetyCabins affarsidé
vilket innebar att man kommer att vara forst ut pa marknaden med att leverera en
totallésning av bade ett skap for personlig skyddsutrustning samt tjanster i form av utbildning
och certifiering. Detta kan skapa enorma mojligheter och innebara stora marknadsandelar-.
Man har ocksa stod av SBUF och div. branschorganisationer. Idéskaparna av produkten har
jobbat manga ar inom branschen och har saledes skapat sig en stor kunskap inom omradet
vilket ger projektet trovardighet. Genom att anvanda sig av byggvarufirmor som leverantor
av tjansten ar en stor del av distributionssvarigheterna avklarade. Pa detta satt kan man na

byggarbetsplatser runt om i landet utan att standigt behova vara fysiskt narvarande.

Svagheter: En svaghet med produkten ar att man involverar mellanhinder som kan vara svara
att kontrollera. En annan svaghet ar att tjansten ar latt att kopiera vilket innebar att man
snabbt kan fa konkurrens inom branschen. En ytterligare svaghet ligger i ovissheten om
mellanhdnderna. For att kunna fungera rikstickande giller att man far med sig
byggvarufirmorna i projektet. Da dessa ar tankta att fungera som samordnande ansvarig finns
mojligheten att man ger sig in i en bransch som man inte beharskar. Detta kan dels fa
konsekvenser for byggforetagen och travarufirmorna, men ocksa for SafetyCabin i vars namn
tjansten utfors. Man har flera konkurrenter pa marknaden som erbjuder samma produkter
och tjanster, dock inte tillsammans. Det innebar att det enda med produkten som ar unikt ar

sjalva skapet.

Mojligheter: Man bor undersoka mojligheten till expansion inom ytterligare utbildningar och
branscher. Bland annat kan man tanka sig att erbjuda utbildning inom t ex
stallningsbyggnation eller truckkorkort. Sadana foretag finns idag pa marknaden men de allra
flesta erbjuder ett begransat sortiment. 2004 sysselsattes ca 120 000 byggarbetare enligt
Sveriges Byggindustrier. Detta innebar otroliga mojligheter och en valdigt stor marknad for
vidareutbildning av personal. Man bor ocksa se dver mojligheterna att vinda sig till andra
branscher. Lastning och lossning av varor pa alla arbetsplatser innebar en viss risk och det ar
troligt att aven dessa foretag skulle vara intresserade av utokad kompetens inom sakerhet

och arbetsmiljo.
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Hot : Produkten tillsammans med tjansten ar valdigt enkel att kopiera vilket innebar ett visst
hot mot verksamheten. Man bor ha i atanke att om man vander sig till stora kedjor for att
agera franchisetagare sa finns mojligheten att dessa anammar idén sjalva. Ett annat hot ligger i
svarigheten att kontrollera franchisetagarna som idag siljer personlig sikerhetsutrustning
lost. Om SafetyCabin inte kan leverera produkter till ett tillrackligt bra pris finns mojligheten
att franchistagarna kommer att tjana mindre pengar pa just dessa produkter, vilket kan skapa

ett incitament till att ga tillbaka till det gamla sattet att silja.

5.1.1 Konkurrentanalys

AF ar ett gammalt foretag som varit i branschen i ca 100 ar. Detta foretag vander sig framfor
allt till industrimarknaden men erbjuder utbildningar och certifieringar inom flera olika
omraden, aven hilsa, miljo och sikerhet, dock inte specifikt byggindustrin. Det kan vara
aktuellt for ett foretag som detta att dven ge sig in pa byggmarknaden om man ser att det

finns en mojlighet att tjana pengar.

Miljokonsulterna MHS AB ar en direkt konkurrent till SafetyCabin. Man har stor kompetens
inom omradet och med en marknad som blir mer och mer medveten om férdelarna med ett
miljo och sakerhetssystem finns ytterligare mojligheter for dem att expandera. Man ar dock
inte inriktade pa enbart byggbranschen och man gar inte langre i sitt erbjudande an att

erbjuda utbildningen.

Prevent AB jobbar med utbildning for battre arbetsmiljo direkt till de anstallda. Dessa
utbildningar sker inom alla branscher och foretaget kan skraddarsy ett eget
utbildningsprogram for sina anstallda. Prevent jobbar i samrad med svenskt naringsliv, LO

och PTK.

Profa AB saljer skyddsutrustning till bland annat byggbranschen. Det ar ett marknadsledande
foretag med inriktning pa bland annat livsmedel och lakemedelsindustrin men ocksa annan

industri sasom byggindustrin. 2001 férviarvade man ett foretag i Stockholm som specialiserar
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sig pa personlig skyddsutrustning. Detta foretag behover inte bara ses som en konkurrent
utan kan ocksa ses som en potentiell samarbetspartner vad giller fragan om forsiljning av

den personliga skyddsutrustningen.

52 Yttre pdverkan

5.2.1 Lagar och regelverk

Arbetsmiljolagen beskriver i stort hur arbetsmiljoarbete maste skotas. Dar star det vilka

skyldigheter som arbetsgivaren har for att forebygga ohalsa eller olycksfall.

AML 2§ sager

”Arbetsgivaren skall vidta alla atgarder som behovs for att forebygga att arbetstagaren utsatts
for ohilsa eller olycksfall. En utgangspunkt ska dirvid vara att allt sadant som kan leda till
ohilsa eller olycksfall skall andras eller ersittas sa att risken for ohilsa eller olycksfall

undanragjs.

Arbetsgivaren skall beakta den sarskilda risk for ohalsa och olycksfall som kan folja av att
arbetstagaren utfor arbete ensam.
Lokaler samt maskiner, redskap, skyddsutrustning och andra tekniska anordningar skall

underhallas val.”

AML 3§ sager:

” Arbetsgivaren skall systematiskt planera, leda och kontrollera verksamheten pa ett satt
som leder till att arbetsmiljon uppfyller foreskrivna krav pa en god arbetsmiljo. Han skall
utreda arbetsskador, fortlopande undersoka riskerna i verksamheten och vidta de atgarder
som foranleds av detta. Atgirder som inte kan vidtas omedelbart skall tidsplaneras.
Arbetsgivaren skall i den utstrackning verksamheten kraver dokumentera arbetsmiljon
och arbetet med denna. Handlingsplaner skall darvid upprattas.
Arbetsgivaren skall vidare se till att det i hans verksamhet finns en pa lampligt satt

organiserad arbetsanpassnings- och rehabiliteringsverksamhet for fullgorande av de uppgifter
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som enligt denna lag och enligt 22 kap. lagen (1962:381) om allman forsakring vilar pa

honom.”

Detta innebar en unik mojlighet for SafetyCabin som avser att tillhandahalla en tjanst
antingen som direkt samordningsansvarig eller som en resurs for platschefen som idag ar
fungerar som samordningsansvarig. Med den kompetens som foretaget besitter med
personer som arbetat lange inom branschen har foretaget en unik chans att sla sig in pa
marknaden. Genom att erbjuda tjansten kan man dels skapa en sakrare arbetsmiljo och en
utokad medvetenhet bland de anstallda och dels att underlatta platschefens ataganden pa

arbetsplatsen.
6  Hur nar vi marknaden?

6.1 Forutsdttningar

Att fa med sig en storre aktor inom byggnation ar troligtvis en forutsattning for att lyckas
skapa ett vinstdrivande foretag. Genom denna aktoren kan man fa med sig mindre foretag i
projektet och skapa en sorts standard. Eventuella fragor vad giller logistik och distribution
maste ocksa undersdkas men att anvanda antingen byggvarufirmorna runt om i landet eller
en rikstackande organisation med nara kontakt med marknaden underlattar och hojer

potentialen i projektet.

6.2  Marknadsforing

| ett forsta skede bor man vanda sig till travaruhandlare samt direkt till de stora firmorna.
Man bor anvanda sig av direkt marknadsforing for att knyta sina kunder till sig. Genom att
anvanda sig av travaruhandlarna har man en direkt kanal in i byggnadsbranschen. Man bor
dock tanka pa att direkt vanda sin marknadsforing till foretagen for att gora dessa medvetna
om att tjansten finns. | nasta skede kan travarufirmorna ta over forsaljningen. Varfor det ar
tveksamt huruvida travarufirmorna skall salja produkten sjalva i ett forsta skede ar for att
detta kan uppfattas som att handlarna eller franchisetagarna atar sig en uppgift som ligger

utanfor sitt expertomrade. Genom att lata SafetyCabin ta en forsta kontakt kan man
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framhava spetskompetensen och genom detta fa foretagarna mer positivt installda till
tjansten och produkten. Informationsutskick samt direkt forsaljning bor anvandas.
Forutsattningarna for TV och radioreklam bor undersokas ytterligare men chansen ar att

man genom dessa kanaler inte nar ratt malgrupp.

7 Genomforbarhet

7.1 Idégivarens 6ppenhet

Mikael Hellsten verkar vara en ambitids person som tror vildigt mycket pa projektet. Han
berdttar giarna hur han har tinkt sig affarsidén och verkar aven oppen for forslag pa
forandringar och expansion av idén. Mikael sitter i Falkenberg och vi har tyvarr inte haft
nagon mojlighet att traffa honom. Han har dock varit tillginglig pa telefon vid ett flertal
tillfallen. Det skall dock sagas att en av anledningarna till att idégivaren har valt att ge bort
projektet ar for att de sjalva, i projektgruppen, inte har tid att utveckla det. Vid eventuell
fortsattning av projektet sa har vi forstatt att idégivaren kommer att vara tillginglig som stod
men har tillsammans med resten av projektgruppen inte nagra storre vinstintressen i

framtida foretag utan lamnar det till de som tar over projektet.

7.2 Potential att lyckas

Marknaden inom byggbranschen ar stor. Det ska dock siagas att skapet i sig antagligen inte ar
sa lattsalt till majoriteten av foretagen inom byggbranschen. 59 000 av foretagen har 0-4
anstallda och for ett sadant foretag att investera pengar i ett skap dar sakerhetsutrustning
skall férvaras verkar osannolikt. Om man diremot kan fa nagra stora aktorer pa marknaden
att kriva “SafetyCabin certifikat” for att fa arbeta pa deras arbetsplatser dndras bilden totalt.
NCC har uttryckt intresse att vara med i ett pilotprojekt for att se om detta system kan
hjilpa foretaget i nagon man. De satt 4ven med i projektgruppen som idégivaren var med och
genomforde. Utifran undersokningen anser vi att projektet har potential att lyckas, att
marknaden ar tillrackligt stor for att man ska vaga ge sig in i den. Det ar dock viktigt att

forutsattningarna uppfylls och att man hittar bra kanaler for distribution av
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8  Slutsats

Efter att ha undersokt idéns potential pa marknaden samt pratat med olika intressenter pa
en potentiell marknad har vi tagit beslutet att projektet inte bor laggas ner. Detta
underbygger vi med att idén ar av sadan karaktar att den kan vara behjalplig for i stort sett
alla foretag inom byggbranschen i Sverige och sannolikt aven utomlands. Det finns aven
potential att utveckla projektet till att aven innefatta andra branscher sasom sjukvarden. Med
hjalp av intressenter fran naringslivet, saisom NCC, som tror att projektet kan innebara

fordelar for foretaget okar potentialen for att lyckas avsevart.

Projektgrupp 3 anser projektet trovardigt och ger darmed omdomet

GO!
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Mikael Hellsten, idégivare

Alf Claesson, medlem i ursprunglig projektgrupp
Lars Jagrén, Marknadschef Sveriges Byggindustrier
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J.  BILAGA 2. Ritning Safety Cabinet
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